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多くの見込客の方々は保険に加入したいと思っていない人たちです。
その壁を乗り越えるため、ＦＰ資格等を取得し理論武装する募集人の方も
多いのですが、一方で「勉強しても販売の実績に結びつかない…」という
声があるのも事実です。
本書は、知識をどのように販売の現場で展開していくのかのコツ（＝ヒント）
を体感していただくためのものです。「保険販売につなげるために」という
点に絞った30の事例を設定し、こんなお客さまがいたら「どんなきっかけ
を見つけて話をしていけば良いのだろう？」という視点から、アプローチの
糸口を一緒に考えていきます。
とはいえ、内容的にはそれほど高度ではなく、誰もが一度は見聞きした
ことのある基本的なものばかりですので、ＦＰ資格取得の有無にかかわらず
ご活用いただけます。

こんな悩みの声を聞いて本書はつくられました。
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